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COMPANY INTRODUCTION

해외기업의 일본시장 진출 서포트

회사소개

캐롯컴퍼니는 한국과 일본을 중심으로 기업의 해외 진출을 지원하

는 전문 컨설팅 업체입니다. 저희는 일본 시장 진출을 원하는 한국

기업을 대상으로, 일본 내 거래처 발굴, POPUP STORE 기획 및 운

영, 일본 자회사 설립, 채용 지원, 프레스 릴리스, 온라인·오프라인

마케팅, 인플루언서 마케팅, 오프라인 매장 개척 등 다양한 서비스

를 제공하고 있습니다.

캐롯컴퍼니는 신뢰와 성과를 바탕으로 고객과 함께 성장하는 파트

너가 될 것을 약속드립니다. 일본 시장에서의 차별화된 경쟁력을

키우고 싶다면, 저희와 함께 그 가능성을 열어보세요.
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MARUI GROUP

일본 MZ세대를 타겟으로 하는 

백화점 브랜드이며 팝업스토어 업무 제휴/협력 관계

MODELPRESS

일본 최대규모 엔터테인먼트 & 라이프스타일 뉴스 미

디어이며 인플루언서 마케팅 업무 제휴/협력 관계

KYUSHU SANKO LANDMARK

큐슈지역을 기반으로 교통인프라 / 상업시설 등 종합

부동산 개발업을 영위하는 개발업체이며 큐슈지역 사

업개발에 대한 제휴/협력 관계

AMANATION

수십명의 크리에이터가 제작하는 일러스트를 기반으

로 하는 모델 사무소이며 상품 PR, 각종 영상물 제작,

광고제작 등의 분야에서 제휴/협력 관계

KEY MEMBERS AND PARTNERS

주요 멤버

주요멤버 및 파트너

김대엽 (총괄 대표)

와세다대학 정치학 연구과 중퇴

와세대대학 경영학 석사 (MBA)

전 Fast Retailing (유니클로) 국제사업부

전 ims consulting group (현 IQVIA) 경영컨설턴트

전 LINE 주식회사 (현 LINE야후 주식회사) 경영기획실

전 Global Tax Free 일본 대표

전 Photoism Japan 일본 대표
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KYLIE (수석 디자이너)

미국 Art Center College of Design 졸업

전 Snap Inc. (Snapchat) 초기 디자인 멤버

주요 파트너사



캐롯컴퍼니는 클라이언트의 서비스 및 제품이 일본 시장에서의 가능

성을 확인할 수 있도록 POPUP STORE 운영을 대행합니다. 장소 선

정, 상업시설 및 오너와의 교섭, 인테리어 기획과 시공, 소방서, 보건

소, 경시청 등 관련 행정 절차, 운영 인력 수배 등 점포 운영에 필요한

모든 과정을 총괄합니다.

이용요금 : 총 비용의 15~20%

POPUP STORE

해외 기업이 일본 현지 지사가 없는 상황에서 POPUP STORE나 기간

한정 온라인 스토어를 운영할 경우, 현금 이외의 매출을 인식하는 데

어려움이 있을 수 있습니다. 일본에서는 QR코드 및 교통카드를 통한

비현금 결제가 급격히 확산되고 있어 이에 대한 대응이 필수적입니

다. 캐롯컴퍼니는 일본의 주요 결제 업체와 제휴하여 비현금 매출을

인식할 수 있는 시스템을 제공합니다.

이용요금 : 총 매출의 7% (결제 수수료 포함)

CASHLESS 결제 대행

클라이언트가 일본 내 상설 점포를 준비할 때에도 POPUP STORE와

동일한 수준의 서비스를 지원하며, 물류 공급망 구축(물류 창고 및 운

송 트럭 수배)까지 전방위적인 서비스를 제공합니다.

이용요금 : 총 비용의 15~20% 

               (부동산 관련 비용 제외)

상설 점포 개척

MAJOR SERVICES : RETAIL

RETAIL 관련 주요 서비스

서비스
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일본에서의 B2B 영업은 대면 중심의 관계 구축이

핵심이며, 신규 기업에 대한 신중한 태도를 취하는

경우가 많습니다. 캐롯컴퍼니는 다양한 업계의 의

사결정자들과의 폭넓은 네트워크를 통해 클라이언

트의 서비스를 일본 주요 기업에 빠르게 소개할 수

있도록 지원합니다.

이용요금 : 발생 매출의 10~15%

B2B 영업활동 지원

전시회는 일본 시장에 새로운 서비스와 제품을 소

개하는 가장 효율적인 방법 중 하나입니다. 캐롯컴

퍼니는 TOKYO BIGSIGHT, MAKUHARI MESSE 등

일본 주요 전시회장에서 클라이언트의 성공적인 출

전을 지원하며, 전시회 운영, 부스 설계, 현장 지원

등 전 과정을 총괄합니다.

이용요금 : 총 비용의 15~20%

전시회 지원

클라이언트의 제품 및 서비스를 일본의 타겟 고객

층에게 전달하기 위해 신문, 잡지 등의 매스미디어

마케팅은 필수적입니다. 캐롯컴퍼니는 클라이언트

의 브랜드 매력을 강조하는 기사를 작성하며, 일본

내 다양한 미디어를 통해 메시지를 효과적으로 전

달합니다.

이용요금 : 1건당 50,000엔 (3,000자 전후)

Press Release

Z세대와 같은 젊은 타겟을 겨냥한 마케팅에서는 TV

나 신문과 같은 기존 미디어보다 X(Twitter),

TikTok, Instagram 등 SNS가 더욱 효과적입니다.

캐롯컴퍼니는 SNS 전문가 집단 및 인플루언서들과

협업하여 클라이언트의 브랜드를 일본 시장에 성공

적으로 홍보합니다.

이용요금 : 

SNS 콘텐츠 제작 및 분석 

(주 2회 제작, 월 70만엔, 1년 단위 계약), 

인플루언서 투고 

(팔로워 수에 따른 금액 설정, 최소 5,000엔/건)

SNS 마케팅

MAJOR SERVICES : SALES AND MARKETING

SALES AND MARKETING 관련 주요 서비스

서비스
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해외 개인 또는 기업 투자자가 보유한 일본 내 부동산의 운용 및 관리

를 대행합니다.

이용요금 : 운용 수익의 15% (관리 수수료 5%, 운용 수수료

10%)

부동산 운용 / 관리

고객기업 내부 행사, 영상 홍보물 작성 및 대외 행사에 인플루언서 및

모델 등을 캐스팅 합니다.

이용요금 : 

일반 모델 및 이벤트 도우미 : 

유명도에 따른 차등 설정, 3만엔/일 부터

인플루언서 : 팔로워 수에 따른 금액 설정, 최소 5,000엔/시간

캐스팅 실적 리스트 : https://bit.ly/karrotinfluencer

인플루언서 / 모델 캐스팅

MAJOR SERVICES : OTHERS

기타 주요 서비스

서비스
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캐스팅 실적 Click

https://bit.ly/karrotinfluencer
https://docs.google.com/spreadsheets/d/1MvopVqLGN3hsYN7b1Kfm5uLie44vT1sqPtycGqe5Zu4/edit?usp=sharing
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일본 현지법인 PHOTOISM JAPAN 설립
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PHOTOISM의 일본진출 사례 : 점포 수 확장

SUCCESS STORY성공사례

KARROT COMPANY G.K.

56점포

3점포

X

2022년 8월

Karrot과 Photoism이 일본진출 프로젝트 진행에 합의
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PHOTOISM의 일본진출 사례 : 매출 확대

SUCCESS STORY성공사례
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1,300만엔

3억9,000만엔

매출 증가의 주요 포인트

Photoism 본사의 적극적인 투자 : 

        첫 1년간 투자금액 약 4억엔 

       (2024년부터는 BEP 달성하여 추가 투자 없음)

우수한 영업 파트너를 통한 

        Top-Down식 대형안건 획득 : 

       일본 3대 게임센터 경영진과의 

       실무진을 건너뛰는 다이렉트 커뮤니케이션
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PHOTOISM의 일본진출 사례 : 점포 및 이벤트 출점 사진

SUCCESS STORY성공사례
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CONTACT INFORMATION

General Manager 김대엽
Telephone    +81 3 4563 9919 (Japanese only)
Email             info@karrot.jp
Webpage       www.karrot.jp
Address        (Zip 150-0001) Kuwano bldg 2F, 
                      6-23-4 Jingumae, Shibuya-ku, Tokyo 
                      JAPAN

연락처
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